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The Golf Course Manager’s Woes 
The Average Person is Average:  Yogi Berra
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Calculating the Impact of Barter

Number of Courses Participating in Barter 4,000

Estimated Annual Revenue Per Course from Bartered 
Tee Times Sold $20,000

Gross Revenue from Barter 80,000,000

National Golf Industry Revenue 25,000,000,000

Revenue Paid to Third Parties? 0.32%

Calculating the Impact of Barter
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Golf Convergence Survey

• Free – if 9 of 10 “must haves” aren’t already on your Internet site.  We will
actually  send you a Starbucks prepaid card we are that confident  your
web site needs a dramatic update to attract and retain customers. 
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Technology Platform
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